7

-‘u.__:i

e

P

(- ﬂ
= (;
SES

‘—i-
O

S5
@)
<
)
o
=
™
-
(2]
N
~
~
&
(2]
o
)

ST
= -

Entrevista a Janet Sanz, tinenta d’alcaldia d’Ecologia,
Urbanisme i Mobilitat / Solucions técniques constructives per
la rehabilitacio / Cobertura d'impagaments / 4 mites sobre els
ajuts a la rehabilitacio.
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Entrevista Janet Sanz

Eficiencia i Productivitat
dels Operadors d’Equips de
Treball

Empreses socialment
responsables, transparents

i sostenibles

Soluciones de Renting para

Pymes

4 mites sobre els ajuts a la

rehabilitacio

Webs i xarxes socials per a
Pimes i micropimes

constructores
Cobertura d'impagaments

Sistema de Fachadas
Ventiladas

Continuas: Coteterm FV

Solucions tecniques
constructives per la

rehabilitacio

Utiliza la energia de forma

inteligente

La fusta és tendencia a

Barcelona

Estalvia electricitat sense

canviar de distribuidora

¥
v

Joaquin Osorio
President

Un calendari complet

L ndmero de la revista Constructors que
teniu a les vostres mans aplega una série

d'articles elaborats per informar-vos de
les novetats del sector aixi com d'oportunitats de
negoci que estimem Utils per a la vostra activi-
tat. Amb aquesta mateixa intencio, precisament
us animo a participar en el workshop que hem
organitzat al Gremi, conjuntament amb el Cercle
d’Infraestructures i el COAC, pel proper dia 28
d’octubre amb el nom de “Smart Building: cons-
truccio eficient i sostenible”.

Ciutats intel:ligents, eficients, sostenibles, hu-
manes... ELl futur i bona part del present giren
en torn d’aquests eixos conceptuals, els quals ja
son prioritats a les agendes de les noves politi-
ques. Amb aquesta jornada, hem pretés omplir
l'auditori del Gremi amb un gresol de punts de
vista que ens puguin donar una visié amplia i
practica dels reptes i les oportunitats que plan-
teja U'ds de les tecnologies disponibles, amb
l'objectiu de millorar la qualitat i el confort dels
habitatges,de les infraestructures,dels barris,
aixi com optimitzar les edificacions.

Una altra data del calendari que voldria remar-
car en aquestes linies de l'editorial, és la de la
Conferencia Euroconstruct d’hivern, que preci-
sament es celebrara a la nostra ciutat entre el 24

PORTADA:

Gremis Comarcals
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i el 25 de novembre. Sera aquesta, per tant, una
excel-lent oportunitat per coneixer de primera
ma quin és l'estat de la construccié a Espanyaia
la resta d'Europa, amb la possibilitat d’aprofun-
dir en les dinamiques que operen als diferents
estats. Aquestes informacions resulten especial-
ment Gtils tant per comparar i prendre conscien-
cia de les tendéncies que poden reproduir-se a
casa nostra, com per assolir coneixements de les
possibilitats d'expansié de les nostres empreses
a altres estats europeus.

La innovacid i la internalitzacié sén per tant dos
reptes que en els proxims dies tindrem presents,
sent un bon moment per descobrir i repensar
models de negoci que potser poden aportar-nos
el creixement que tots desitgem per les nostres
empreses. Sigui com sigui, i tal com reflectei-
xen les pagines d'aquest nimero de la revista,
l'aposta per coneéixer els nous reptes i les noves
oportunitats, és i sera una aposta necessaria per
mantenir la bona marxa dels nostres negocis.
Després d’anys on el sector s'ha vist obligat a
mantindre posicions conservadores per capejar
el temporal, resulta convenient posar també en
valor els esforcos per créixer i fer front a nous
projectes. En aquest sentit, des del Gremi volem
ser els vostres millors aliats en aquesta direccié.
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Client/promotor: Particular

Finalitzacio: 2012
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e ntrevista

Janet Sanz Cid,

Tinenta d'alcaldia d'Ecologia, Urbanisme i Mobilitat i
regidora del Districte de Nou Barris.

Direcci6 de lArea d'Ecologia, Urbanisme | Mobilitat
Regidora del Districte de Nou Barris

Llicenciada en Ciéncies Politiques i de UAdministracid per la Universitat Pompeu Fabra (2003-
2007) i en Dret per la Universitat Pompeu Fabra (2008-2014), va realitzar el projecte final de
carrera sobre governs locals i la Carta municipal de Barcelona. També ha realitzat cursos de
dinamitzacio, assessorament i informacio per a joves i d'implementacidé de plans d'igualtat en
empreses.

Després d'un conjunt d'experiéncies laborals temporals, ha realitzat diversos estudis
comparatius per la universitat sobre el desenvolupament de les politiques publiques en diversos
paisos de la Unié Europea amb relacio a 'habitatge, l'ocupacid, el repte de laimmigracio i la seva
incorporacio en els programes i discursos dels partits politics catalans, l'accid col-lectiva en un
sindicat de treballadors, U'analisi i l'avaluacié de la Llei d'igualtat elaborada pel Govern de l'Estat
i lanalisi de la creaci6 dels plans d’igualtat per a les empreses.

Regidora de U'Ajuntament de Barcelona i consellera de lArea Metropolitana de Barcelona des del
2011, s’ha especialitzat en U'elaboracio i el desenvolupament de politiques urbanes i ambientals.

La major part de la seva activitat associativa 'ha dedicat al moviment juvenil i al moviment
feminista. A la universitat va participar a l'Associacié d’Estudiants Progressistes i va ser membre
del Claustre, del Consell Social de la UPF i del Consell Interuniversitari de Catalunya. EL 2004
es va afiliar a Joves d'Esquerra Verda i Iniciativa per Catalunya Verds. Va desenvolupar el Pla de
feminitzacié d'ICV per fomentar la participacié politica de les dones i el seu apoderament. Ha
participat, entre altres, a Aigua és Vida i a UAlianca contra la Pobresa Energética. Es membre
d'Esplac, Sos Racisme i del sindicat CCOQ. Regidora per ICV (2011-2015), tinenta d’alcaldia per

Barcelona en Comu (2015).

1. Quins son els eixos prioritaris a desenvo-
lupar amb el seu nou equip de Govern?

L'equip de Govern treballa des de linici del
mandat en larticulacié d'una politica que pro-
jecta el seu model urbanistic i de mobilitat sota
el paraigua de la sostenibilitat. Volem una ciu-
tat per viure-hi, i aixo vol dir una ciutat confor-
table tant en l'espai public com en el privat, on
les persones recuperin els carrers i les places
avui ocupats pels cotxes. Una ciutat on es visqui
dignament, dins i fora de la llar, i on es fa front
al gran repte de reduir la contaminacié i gaudir
d'un entorn respirable. En definitiva, els eixos
passen per repensar i rehabilitar Barcelona,
posant lespai fisic al servei de la gent i impul-
sant un canvi cap a una ciutat menys contami-
nada i més eficient energéticament.

2. Existeix algun projecte urbanistic emble-
matic o es prioritzaran les actuacions en els
barris?

Certament aquest Govern municipal té un
compromis ferm amb els barris, i aquest pro-
jecte en si és emblematic. Estem desenvolu-
pant un ambiciés Pla de barris que mira de
donar resposta als principals reptes als quals
s’enfronten alguns dels barris de la ciutat,
com la desigualtat, la cohesié social, el des-
envolupament economic, la convivencia, la
rehabilitacié d’entorns urbans i d’edificis, etc.

Segurament, pero, entre els programes
que s'impulsen des de larea d'Ecologia,

Urbanisme i Mobilitat, des d'una perspectiva
de disseny de la ciutat el programa més
emblematic és el de les superilles. Aquest
programa ens mostra que, amb intervencions
tactiques i costos relatius baixos, es pot assolir
l'objectiu de recuperar els carrers, omplir-los
de vida, fer que recuperem el gust de sortir a
gaudir del nostre carrer i convertir-lo en una
extensio del nostre habitatge.

Les superilles s'inscriuen en la logica de re-
pensar, recuperar i reutilitzar la nostra ciutat.
| aixo esta intimament relacionat amb una
estrategia fonamental en aquest mandat: la
rehabilitacié. Cal rehabilitar la ciutat, Uhabi-
tatge, els espais publics, els equipaments...
per assegurar una millor qualitat del suport
fisic de la nostra vida quotidiana.

3. Quina tipologia d’habitatge social tenen
previst impulsar en la nostra ciutat?

En primer lloc, la noticia no és tant el tipus d’ha-
bitatge social sind limpuls que aquest Govern
esta donant a l'habitatge social. Venim d'una
etapa en qué s’han construit 300 habitatges so-
cials a lany. | cal tenir en compte que som una
ciutat molt necessitada d’aquest tipus d’habitat-
ge. Cal recordar que l'habitatge social a Barce-
lona representa avui '1,5% del cens d’habitat-
ge, quan a la majoria de les principals ciutats
europees esta al voltant del 25%. Hi ha, doncs,
molta feina per fer i, en aquest sentit, estem
posant en marxa tota la maquinaria per tal que
acabem el mandat havent construit al voltant de
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4.000 habitatges socials, la meitat de promocié
publica i l'altra meitat per part de promotors
privats. També vull destacar que en l'ambit pri-
vat s'estan explorant formules per a limpuls de
l'habitatge cooperatiu, tematica que es treballa
en el marc d'una taula especifica dins el marc
del Consell de 'Habitatge Social de Barcelona.

4. Quines seran les politiques per fomentar
la rehabilitacié del parc edificat de propietat
privada?

La rehabilitacié és una gran prioritat d'aquest
mandat i, per aixo, el febrer passat vam pre-
sentar una mesura de govern amb Uestratégia
per a la rehabilitacié. Per al periode 2016-2019
tenim prevista una inversio de 236 milions
d'euros en rehabilitacié d’edificis i habitatges,

Tinenta d’alcaldia d’Ecologia,
Urbanisme i Mobilitat i regidora
del Districte de Nou Barris.
Direccié de lArea d’Ecologia,

Regidora del Districte de Nou

T

eficiéncia energética i rehabilitacié integral de
l'espai public. En concret, pel que fa a la reha-
bilitacié del parc de propietat privada, els ajuts
durant aquests anys seran de 80 milions d’eu-
ros distribuits en diferents tipologies d’ajuda.
N’hi haura per a la rehabilitacié d’habitatges,
d’'edificis, estalvi i eficiencia energética, gene-
raci6 d'energia renovable i mobilitzacié d’ha-
bitatge per incrementar loferta de lloguer de
la Borsa d’'Habitatge de Lloguer Social de la
ciutat.

5. Tindran continuitat les politiques de sub-
vencions desenvolupades per els anteriors
Governs? Tenen previst introduir alguna in-
novacio?

Creiem que estem millorant les subvencions

de mandats anteriors, A més de millorar la
dotacié pressupostaria, estimem que els 80
milions ens permetran actuar en 80.000 habi-
tatges al finalitzar el mandat. El que intentem
amb les innovacions que hem realitzat en la
convocatoria d'ajuts és arribar a la poblacid
que més ho necessita amb la incorporacié de
barems socials.

També son novetat les ajudes a la rehabilitacié
dels interiors dels habitatges. Aixi, podem in-
tervenir en perseguir una millor habitabilitat,
accessibilitat i qualitat en el parc d'habitatge
de la ciutat.

També vull remarcar la importancia que do-
nem al compromis de la ciutat amb la impres-
cindible transicié energetica. Per aixo hem fet

>
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una mesura de govern de transicié energetica
en la qual es contemplen una important bateria
d’actuacions que volem que comportin un gran
impuls a les energies renovables a Barcelona.

6. Com pot fomentar UAjuntament la reduc-
cio de la petjada energética en lactivitat de
construccio i rehabilitacié?

Precisament, aquesta és també una de les no-
vetats de la convocatoria d’ajuts. La subvencié
de l'ds de materials de reduccié de la petjada
ecologica, per tant, és una de les prioritats
de la mesura de la rehabilitacié. Ara bé, en
aquest aspecte patim un cert endarreriment
a la ciutat quant a leficiéncia energética dels
edificis tant publics com privats. En aquest
sentit, al juliol vam presentar la mesura de
lestratégia de transicié energetica, on es posa
laccent en la necessitat de rehabilitar els edi-
ficis municipals per fer-los eficients i reduir el
seu consum energeétic.

7. En el cas del mercat d’iniciativa privada,
tenen previst algun alguna mesura per poder
incentivar la rehabilitacio energética?

Si, és clar, aquesta és una de les principals
linies d’ajut a la rehabilitacié d'iniciativa pri-
vada. Precisament, creiem que bona part del
futur del sector de la construccid d'aquest
pais passa per la rehabilitacié, i especialment
la rehabilitacid energética. No tornarem al
nivell d’edificacié d’edificis nous de l'época
de la bombolla immobiliaria, siné que el que
ara s'escau és actuar sobre la ciutat existent,
Uedificacié existent, i fer-ho per donar respos-
ta al repte de transformar Barcelona en una
ciutat eficient, sostenible i ecologica.

8. En quina mesura creu que el segell Consta
pot ajudar a frenar Uintrusisme i U'economia
submergida en el nostre sector?

Doncs sembla una bona iniciativa del gre-
mi la creacié d'un registre que funciona com
a segell de qualitat i garanteix la capacitat i
professionalitat de les empreses. Lintrusis-
me ha fet mal al sector de la construccié i la
rehabilitacio, desgastant la qualitat en Uoferta
d’algunes de les construccions realitzades en
l'epoca de maxima rendibilitat i d’enriquiment
especulatiu. Aixo ha fet mal a la propia pro-
fessié. Calen, doncs, iniciatives que retornin
el prestigi i la confianca en la professionalitat
i alhora incentivin un model de construccié i
rehabilitacié que avantposi la qualitat, el rigor
professional, els valors de la formacié i del
bon tracte a la plantilla de treballadors i tre-
balladores, la prevencié de riscos, etc.

6 - Constructors - Novembre
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ormacio

Eficiencia i Productivitat dels Operadors d’Equips
de Treball

L'activitat dels Operadors d’Equips de Treball té una repercussié directe en l'eficiéncia
i la productivitat de l'empresa i amb els propis professionals: no es tracta només de
fer servir la maquinaria, sind de treballar en equip i ser solidaris amb els companys i

Consultar les convocatories obertes
d'aquests i la resta d'oferta formativa a
www.formaciogremi.com

8 - Constructors - Novembre
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professionals en el seu comportament diari de forma eficient.

Molt sovint, la manca de legislacié especifica
o un entorn normatiu poc clar provoquen que
persones sense els coneixements adequats
facin servir maquines molt complexes, cares
i perilloses, manipulant mercaderies o equips
d’encara més valor. Des del Gremi treballem
per ajudar a palliar aquests problemes,
ajudant al empresari a interpretar la
Normativa vigent (Llei de Prevencio de Riscos
Laborals, RD d’ Equips de Treball, Convenis

Carretons elevadors i Pont Grua

Objectius dels cursos

Sectorials i Normes UNE), identificant els
principals riscos laborals de la seva activitat
i definint itineraris formatius mitjancant els
quals el empresari percebi el retorn en la
inversi6 en formacié, a U'hora que permet als
seus treballadors utilitzar correctament la
magquinaria amb total seguretat i eficiencia.

Cal reforcar el compromis de U'empresa en la
Prevencié de Riscos Laborals, possibilitant al

1. Potenciar la seguretat en la utilitzacié d" aquests equips de treball en les seves diferents
vessants, aixi com instaurar la cultura preventiva i els comportaments segurs
2. Coneixer i comprendre els equips de treball, la seva correcta utilitzacid, els seus elements

de seguretat i els seus riscos.

Formar professionals implicats i amb la adequada actitud per al seu correcte exercici a la

feina amb aquests equips de treball

Programa Carretons Elevadors (14/20
hores)

Presentacio

Prevencid de Riscos Laborals
Operador

Introduccio a la Logistica.

Carretons Elevadors

N S

Adequacié i coneixement
especific del entorn de
utilitzacié segons el RD 486/97

7. Comunicacions

8. Unitat de Carrega

9. Normes especifiques de
utilitzacio

10. Estiba / Operativa

Manteniment i control diari

Marc normatiu: LPRL 31/95, RD 1215/97
i UNE:58451-2014

Programa Pont Grua (7 hores)

Presentacio
Prevenci6 de Riscos Laborals
Introduccid a la Logistica

Operador

A A

Grues Pont, Portic i
Semi-portic

o

Control i balanceig

7. Eleccid de eslingues, cables i
cadenes

8. C.P.U.

9. Entorn/ lloc de treball

10. Operativa.

11. Manteniment i control diari

12. Comunicacions

Marc normatiu: LPRL 31/95 i RD
1215/97




mateix temps lincrement dels rendiments del
treball de les persones i les maquines.

La realitzacié de un informe previ de la situacié
dels fluxos de les carregues de lempresa,
i un Informe Grafic Seqlencial, permeten
addicionalment preparar propostes formatives
especifiques, siguin aquestes referides a la
formacié que requereixen els diferents operaris
o a millores que estimem oportunes per a la
millora de la Seguretat i Eficiencia dels fluxos
fisics i de persones a lempresa.

Es important també recordar que tant per
imperatiu legal, com per al millor l'aprofitament
de les formacions desenvolupades a l'empresa,
s’han de dur a terme reciclatges (cada cinc
anys) dels certificats de Operador. La nostre
formacié ofereix una eina per consolidar el
compromis amb la Excel-léncia i la Qualitat
Total a l'empresa, en tant que mecanisme de
millora professional en el temps.

LTy acceso
Almacenaje a las v das
- Llimpio ¥ rapido montaje
quier luz

Adaptacion a

- Ajuste exacto enfre pare:

(34) 93 633

Tots els esforcos i planificacio de la formacié
culminen en la emissié6 de un Certificat
de formacié individual que acredita la
formacié rebuda i els coneixements assolits
simultaniament en materia de Prevencid de
Riscos Laborals i en la técnica dels Equips
de Treball. Cal assenyalar també la validesa
d'aquesta Certificacié a la resta de paisos
membres de la Unid Europea, a Anglaterra i
Ameérica Llatina. Convalidacié aquesta fruit
dels reconeixements i acreditacions amb
que compta IFTEM, Uempresa amb la que el
Gremi hi col-labora per aquest tipus d'accions
formatives.

Addicionalment, lempresa rep tota la
documentacid i registres generats durant la
formacié, juntament amb el corresponent
informe signat per el docent i el responsable
técnic d’'Iftem, on es sintetitza tota la informacid
rellevant i que la empresa a de guardar per
possibles inspeccions o requeriments judicials.

Reparacion de patologias en forjados

ural de forjado

34 50 -meca

aluminosis v carbonatacion
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—. Que implicara a partir
d’ara ser una empresa
socialment responsable,
transparent i sostenible?

No hi ha temps per perdre. S’obre pas un nou paradigma empresarial, al qual les
empreses se’ls hi exigeix que siguin i demostrin ser responsables, transparents i
sostenibles d’'una forma expressa, clarai ja obligatoria.

Actualment estan en marxa obligacions legals
i de comportament responsable, sostenible
i transparent, com les que s’anomenen a
continuacio:

- La MODIFICACIO DE LA LLEI ORGANICA
1/2015 de 30 de marg, en la qual s'in-
trodueix lobligatorietat de demostrar
models de gestié i compliment eficac
de prevencié de delictes, amb les ca-
racteristiques anomenades en el propi
text legal. Aquesta norma, que va entrar
en vigor el passat 1 de juliol 2016, hau-
ra de ser complida per administradors i
empresaris si volen quedar exempts de
responsabilitat penal.

- LA NOVA DIRECTIVA 2014/24 / UE RE-
LATIVA A LA CONTRACTACIO PUBLICA.
La contractacié publica té un paper
clau en UEstrategia Europa 2020 per a
un creixement intel:-ligent, sostenible
i integrador (COM 2010, 2020), millo-
rant U'entorn empresarial i les condici-
ons per tal que les empreses innovin i
fomentin un Us més generalitzat de la
contractacié ecologica, que afavoreixi
una economia amb poques emissions
de carboni i que faci un Us més eficac
dels recursos.

-ELS PRINCIPIS GENERALS DEL DRET
EUROPEU DELS CONTRACTES PU-
BLICS. L'accio de les institucions de la
Unid Europea en relacid a les compres
publiques es basa en els principis fona-
mentals consagrats en el Dret originari

de la Unidé Europea d'igualtat de tracte,
convocatoria de licitacions transparent
i no discriminatoria, reconeixement
mutu i lluita contra el frau i la corrup-
ci6Els principis d’objectivitat, transpa-
rencia, publicitat i no discriminacié, ba-
sats en regles nacionals i comunitaries
de naturalesa constitucional, prevalen
avui de manera inqlestionable sobre
qualsevol altra funcié de la normativa
sobre contractacié. Aquests principis
son, en els nostres dies, el fonament
de totes les regles publiques sobre con-
tractes publics i es caracteritzen per la
seva transversalitat, ja que arriben i es
manifesten en totes les fases contrac-
tuals, tant preparatories com executo-
ries.

+ Lentrada en vigor de la DIRECTIVA

2014/95/UE sobre la divulgacié d’infor-
macid no financera i diversitat, d'obligat
compliment a partir de gener de 2017
en empreses d'interés public i de més
de 500 treballadors. Si l'empresa no
compta amb un total de 500 empleats,
no cal informar mitjancant la Directiva.
No obstant, si ets un proveidor d’algu-
na d'aquestes empreses, pot ser que et
demanin informar o que proporcionis
informacio a un client per tal d’iden-
tificar, prevenir i mitigar els impactes
negatius existents i potencials. Altres
parts interessades, incloent inversors,
també poden fer Us de la Directiva per
a realitzar preguntes sobre els temes
que cobreix.
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www.isr-consulting.com

Totes aquestes normatives i directives no
s6n més que un manifest clar de que anem
cap aun model empresarial on s’exigeix cada
vegada més comportaments responsables,
transparents i de creixement sostenible,
havent una gran aposta per promoure
els interessos de la societat i per enfilar
un cami cap a la recuperacié sostenible i
integradora.

En aquestes alcades cal fer un analisi i
un autodiagnostic de com és el model de
gestio intern que fem servir dins les nostres
empreses.

Cal saber com estem gestionant i com
tenim el nostre model intern respecte a les
exigencies vigents. Per exemple, és ja forca
important quantificar i mesurar com és el
nostre lideratge envers a un bon govern, com
apliqguem les nostres practiques comercials
i laborals en relacid al respecte dels Drets
humans i de competéncia, com som de
transparents en les nostres comunicacions o

com impactem mediambiental i socialment.

Saber en quin grau de sostenibilitat,
transparencia i responsabilitat ens trobem per
poder millorar o rectificar, és actualment una
asseguranca de vida empresarial i comenca a
ser una gran avantatge competitiva.

ISR Consulting com a consultora experta
amb més de 25 anys d’experiéncia en la
implantacié i investigacié de models de gestid
d'ética empresarial, utilitza instruments
per a la mesura i quantificaci6 de models
sostenibles, responsables i transparents
en constant referéncia i adaptacié per
fer front al degut compliment de totes
les legislacions i normatives, indicadors
nacionals i internacionals relacionats amb
la sostenibilitat i responsabilitat social
actualment vigents.

Des de ISR Consulting, a través d'un nou
aplicatiu complex i especialitzat en la
mesura integrada de la sostenibiltat, ofereix

»
|
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o
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serveis per respondre a totes les directives
anomenades i a les noves exigencies del nou
paradigma empresarial, aportant informes
que mostren i mesuren la sostenibilitat,
transparéncia i bon govern, basant-se en
comportaments no Unicament economics.

Els balancos economics de les empreses ja no
es mesuraran Unicament a través d’ imports
numerics. Els nous balancos economics
es llegiran a través dels comportaments i
practiques que generen aquests imports
economics.

Estem davant doncs d'un nou repte pel qual
tots hem de canviar el rumb cap un mén més
sostenible i respectuds, obtenint un equilibri entre
els recursos i el benestar social i mediambiental.
Si ha de ser a cop d’exigéncies legals i normatives,
doncs benvingudes siguin, sera un primer pas
cap un entorn en el que el ranquing de les millors
empreses es basi en la confianca i garantia de
sostenibilitat i responsabilitat... un ranquing
beneficiés per a tots.
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N@RTHGATE

Renting Flexible

SOLUCION PARA PYMES

Unika Proyectos
y Obras

Santiago

“Una de las ventajas de Northgate es que nos permite devolver un vehiculo
si existe una paralizacion temporal de obra o aumentarla en un momento
determinado”

La actividad constructora de Unika Proyectos y Obras se divide en cuatro grandes areas
de negocio: obra civil, obra singular, obra industrial y edificacion. Desde su creacién
en el ano 2005, la empresa ha ejecutado mas de un centenar de obras en

todo el territorio espanol.

Unika Proyectos tiene la central en Santiago, cuenta con una
sede en el Pais Vasco, otra en el sur de Francia y la mayor
parte de sus obras repartidas en la mitad norte de Espana.
Actualmente dispone de alrededor de 25 vehiculos
Northgate, “es una flota variable, precisamente una de
las ventajas de Northgate es que nos permite devolver un
vehiculo si existe una paralizacién temporal de obra, o
aumentarla en caso de que exista un pico de produccion
puntual en un momento determinado”, afirma Ramaén

Varela, director financiero de Unika Proyectos.

La empresa de construccién trabaja desde hace

muchos anos con Northgate, sobre todo con la

0 unidad de Coruna. Para Unika Proyectos, es muy

importante la rapidez y la solucién dada en los

casos de averia de alguno de los coches vy, por

descontado, la asistencia que Northgate ofrece

al respecto, ya que de esta forma, su negocio se

ve afectado en la menor medida posible. “Uno

de los valores anadidos de Northgate, a parte del

renting flexible, es el servicio que dan. En el caso

de untraslado de personal de una obra para otra,

necesitamos que la gente llegue rdpidamente a

la obra. En otras empresas, esto a veces se va a

' / 48 horas para la reposicién del coche. En este

caso, si hay una averia a las 9 de la manana,

a las 12 la gente ya estd camino a la obra,

lo que indudablemente influye mucho en los
costes”.

Unika Proyectos tiene sus obras

divididas en distintos puntos de Espana
y Northgate cuenta con 24 delegaciones
a lo largo del pais y alrededor de
3.000 talleres concertados, “con lo cual
tenemos un servicio muy proximo. La
mayor ventaja del renting flexible es que
te permite no incurrir en costes fijos, en
cuanto a la flota de vehiculos™.

Ramon Varela
director financiero de Unika
Proyectos y Obras



4 mites sobre els

Donem una pinzellada de realitat a alguns dels mites més fre-
qlients en relacio als ajuts a la rehabilitacio, centrant-nos en
concret en els del Consorci de U'Habitatge de Barcelona.

“Ens demanaran més feines i per tant més
diners, tot esta fet per no aprovar les sub-
vencions.”

No és cert que estiguin fetes per no aprovar-les ja que la rehabilita-
ci6 d’habitatges és una politica prioritaria de UAjuntament, la qual es
considera que té un impacte molt positiu per la ciutat, ja que millora la
qualitat de vida dels ciutadans.

D’altra banda, és cert que per rebre l'adjudicacié d'una subvencid es
pot obligar a fer obres no previstes per la comunitat, per tal de complir
amb els requisits de la ITE que ha realitzat un técnic per tal d'assegurar
les condicions minimes de seguretat i habitabilitat, pero és palés que
cada cop n’hi ha més flexibilitat en els requisits, per evitar que les co-
munitats es facin enrere per no voler assumir costos inesperats.

“Per qué demanar subvencio si mai la paguen”

En el procediment habitual i reglamentari, el pagament de les subven-
cions s'efectua durant els 30 dies posteriors a la certificacié de final
d’'obra, sempre i quan es realitzi lobra tal i com s’especifica en les con-
dicions del projecte presentat.

“No hi ha diners per subvencions, tot és publi-
citat”

Per a la convocatoria 2016 d'ajuts de moment ja n’hi ha pressupostats
6.755.014€, tot i que és habitual que es faci un ampliacié si la campa-
nya inicial de subvencions té una forta demanda. D’altra banda, la con-
vocatoria de l'any passat d'Ajuts a la Rehabilitacié de UAjuntament de
Barcelona va acollir a 1.617 edificis de la ciutat, que representen 26.000
habitatges. La rehabilitacid d'edificis és una de les eines més podero-
ses i prioritzades pels ajuntaments, i es preveu que en el proxims anys
s'incrementin els ajuts pressupostats.

Aixi mateix, els edificis amb patologies estructurals, aixi com els edi-
ficis de lambit de Ciutat Meridiana que hagin sol-licitat ajuts per a la
instal-lacié d'ascensors, podran sol-licitar juntament amb linici de les
obres una bestreta del 60% de la subvencié reconeguda sempre que
acreditin factures per limport de la bestreta.

“La tramitacio la posen dificil intenciona-
dament”

Un dels grans mites és el de la burocracia malintencionada. Tanmateix,
aquesta afirmacid és falsa, ja que els técnics municipals tenen l'ob-
jectiu de facilitar al maxim els procediments per impulsar l'activitat.
Respecte la “dificultat” dels ajuts, val a dir que cada cop resulta més
senzilla la seva tramitacid, sent més flexibles els criteris de concessid
de subvencions per tal de facilitar els tramits.
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FUNDACION

LABORAL \
I DE LA CONSTRUCCION

Catalunya

ENS MOVEM PER
SEGUIR CREIXENT!

L'informem de que a partir del proper 1 de setembre de 2016, la seu i centre de formacié
de la Fundacion Laboral de la Construccién de Catalunya es trobara ubicada a:

Av. de la Comunitat Europea, 32
08917 - Badalona
932 213 353 / 934 617 896

Amplia oferta
formativa
especialitzada

FORMACIO adregada a GESINPREC

cursosenconstruccion.com SIS gesinprec.com
treballadors del

sector

Eina perala

. gesti6 integrada
de la prevencio
de riscos
laborals

Assessorament
gratuit en matéria
. _de prevenci6 de
riscos laborals

LINIA
PREVENCIO

lineaprevencion.com

OCUPACIO

construyendoempleo.com

Targeta
Professional de la
Construccio.
Acreditaci6 de la
trabajoenconstruccion.com [IRCUUETE
experiéencia dels
treballadors del
sector

932213353 [f] [¥] [&] [in] [&]

#yoinnovaenconstruccionmbre catalunya.fundacionlaboral.org




Webs | xarxes socials per
a Pimes i micropimes
constructores

Avui dia Uobjectiu no s’ha de fixar no-
més en trobar clients, sin6 que els fu-
turs clients ens trobin facilment. Amb
lUimportant paper de les noves tecno-
logies, la comunicacié unidireccional
que existia abans d’empresa a client,
on el paper que jugava U'empresa era
de “comunicar” els seus productes i
serveis, s’ha transformat completa-
ment en una comunicacié bidireccio-
nal, on Uusuari pren una posicio activa
opinant i compartint.

El client avui busca per internet tot allo
que necessita i desitja, fugint cada cop més
dels missatges publicitaris intrusius.

En un mdn cada cop més digitalitzat, totes
les empreses constructores hem de ser
presents a amb una web per tal que ens
trobin quan ens busquin, quan tinguin la
necessitat de trobar un servei o un pro-
ducte que nosaltres oferim; o quan vulguin
directament coneixer la nostra empresa de
cara a demanar-nos un pressupost. | si a
més a més vols “connectar” amb els cli-
ents, potencials, proveidors i referents del
sector, recomanem obris un o un parell de
perfils socials corporatius. Es tracta de do-
nar el pas si a més a més vols difondre la
teva activitat i interactuar amb els agents
que intervenen directa o indirectament en
el teu sector.

La pagina web i les xarxes socials de l'em-
presa son la targeta de visita digital im-
prescindible a la qual es recull les nostres
obres, es reflecteixen els nostres valors a
['hora de treballar, i s'ofereixen els nostres
productes i serveis.

Tenir visibilitat online, per tant, no és cap
caprici, es tracta d'una necessitat profes-
sional rellevant per totes les empreses
constructores. No tenir-ne es tradueix en
una pérdua d’oportunitats de creixement
pel negoci; no només perqué la gent (cli-
ents, proveidors, distribuidors, organis-
mes publics i privats] tindran noticies de la
teva existencia, sind perque veuran el que
fas i com ho fas... en definitiva és una ma-
nera de fer marca d’empresa.

Sivols que t'ajudem a connectar amb
el mén digital, fes-nos-ho saber a
comunicacioldgremi-obres.org
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Una empresa del Grupo Asegurador SMA

- La confianza®
del espemahsta

SEGURO DE REHABILITACION TRIENAL

€ Garantia de 3 afios para dafios materiales en obras de rehabilitacion
& Cobertura a partir de la recepcién de la obra y sin periodo de carencia

& Dirigido a obras de rehabilitacion que no afecten a la estructura:
acondicionamiento acustico, acondicionamiento energetico, accesibilidad,
instalaciones, obra secundaria y adecuacion de locales, entre otras

& Orientado a Promotores, Constructores y Comunidades de Propietarios

Inférmese llamando al 91 781 22 23 o visitenos en WWW.asefa.es




Jori Armengol Co b e rt u ra

Associats
| |

Corredoria d/Assegurances S.A. d g Im p a g amen ts

Assessors en Assegurances del Gremi

Recordem que credit prové de la
paraula llatina creditus que vol
dir ‘creure’ o ‘cosa confiada’.

Quan parlem de credit, la primera cosa que
ens passa pel cap és un credit bancari, ja sigui
en forma de préstec o de polissa, o bé una tar-
geta de credit; perdo també podem associar el
crédit en lambit comercial. Per exemple, quan
un client nostre ens sol.licita pagar una fac-
tura a 90 dies des de 'emissid de la mateixa,
nosaltres accedirem o no a aquesta proposta
segons la confianca que tinguem -recordem el
significat de la paraula ‘credit’. Una altra mos-
tra d'aix0o és una venda/operacié comercial
que podrem decidir no realitzar, bé perquée no
coneixem el comprador, bé pel risc que com-
porta vendre-li a credit.

Com ja ens podem imaginar, la concessio
d’aquest credit comporta una série de ris-
cos o perjudicis, ja que aquest client ens pot
impagar per infinitat de causes o podem per-
dre una possible oportunitat de negoci amb el
conseqient perjudici que comporta principal-
ment a la nostra tresoreria.

Una eina molt important que ens pot ajudari/o
minorar aquest risc és lasseguranca de cré-
dit, un instrument financer que permet pro-
tegir les empreses del risc d'impagament,
ja sigui en actuacions d'origen comercial o
politic dels credits atorgats als seus clients,
com en operacions nacionals o, fins i tot, en
exportacions.

Es a dir, l'asseguranca de crédit ens permet
prevenir un possible impagament causat per
la insolvencia d'un client i, al mateix temps,
ens proporciona un control de la nostra car-
tera crediticia. En cas d’impagament, la com-
panyia ens abonara un percentatge del crédit
impagat i posteriorment realitzara les gesti-
ons necessaries per al seu cobrament. Aixo
permet a lempresa aconseguir una disminu-
ci6 dels costos i de les tensions de tresoreria
que poden provocar limpagament i obtenir
una proteccid de la seva partida de clients i
facilitat a l'accés al financament.

En Uactualitat, podem assegurar la totali-
tat de les nostres vendes a credit -també
existeixen férmules per assegurar ope-
racions concretes (d'una a varies factu-
res) amb un o diversos clients. A més, si
ja tenim contractada una asseguranca de
credit, podem complementar-la amb la
finalitat d'obtenir la maxima cobertura al
menor cost possible.
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Sistema de Fachadas
< Ventiladas Continuas:
Coteterm FV

Coteterm FV es un sistema constructivo de Fachada Ventilada Continua Sin Juntas
desarrollado por Parexgroup, uno de los referentes y principales proveedores de
morteros industriales en soluciones especializadas para el sector de la construccion
a nivel mundial, instalada en mas de 21 paises y con mas de 3.550 colaboradores en
todo el mundo.

El sistema dispone de un aislamiento térmico a base de lanas minerales que se
encuentra en el interior de la cdAmara ventilada. La estructura portante es de aluminio
formada por escuadras y montantes, con secciones variables en funcién de las
condiciones de calculo necesarias.

Sobre la estructura se instalan tableros exteriores tipo GRC de Cemento Portland con
aditivos especiales y reforzados por sus caras con malla de vidrio resistente a los alcalis.

Los tableros son revestidos mediante mortero base tipo Coteterm FV y armado con
Coteterm Malla STD resistente a los alcalis.

Sobre el mortero base se aplican los acabados decorativos de la gama Coteterm,

impermeables al agua de lluvia y permeables al vapor de agua ofreciendo una alta
resistencia al ensuciamiento y al envejecimiento.

coteterm v

SISTEMAS DE FACHADA VENTILADA CONTINUA

PLACA GRC: ESCUADRAS DE ALUMINIO:
AQUAPANEL® de kAuf Tipo material: AW-6063 T5.
ETA 07/0173 ' :

Dimensiones: 50x50x60x3 mm

Dimensiones: 3000x1250x12,5 mm Dimensiones: 50x50x100x3 mm

MONTANTES:

Perfil aluminio T.
Tipo material: AW-6063 t5
Dimensiones: 110x50x2 mm

MORTERO TAPAJUNTAS:
Sistema de mortero tapajuntas +
malla tapajuntas

AISLAMIENTO:
PANELES DE LANA DE ROCA
EN - 13162.
Espesor: 40-200 mm
Lambda: 0,040 m/k

SISTEMA REGULARIZADOR DE
PLACAS:

COTETERM FV

Mortero mineral armado regularizador
de placas tipo GRC, aplicado en 2
capas.
Sistema:
Coteterm FV + Coteterm Malla STD
167 + Coteterm FV.
Resistencia Impacto: Clase |l

ACABADOS DECORATIVOS:
Gran variedad de acabados
decorativos
en funcion de sus texturados,
gama cromatica, resistencia al
ensuciamiento, transpirabilidad...
(Imprimacion + Acabado Decorativo)

D A 14/085 A
Dot
de ade uso
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Ventajas del
Sistema:

coteterm Fv

SISTEMAS DE FACHADA VENTILADA CONTINUA

Sistema Ligero:

Estructura portante de Aluminio, sistema de placas y revestimiento continuo con peso < a
24 kg/m2.

Planimetria perfecta:

Sistema de construccion en seco de facil y rdpida instalacion. Pafios de Fachadas continuos sin
efectos de sombras u olas.

Camara de aire ventilada interior:

La corriente de aire que se provoca facilita la circulacion de vapor de agua del interior hacia el
exterior mejora la transpirabilidad del cerramiento.

La circulacion de aire reduce la temperatura de trabajo superficial del aislamiento al no tener
radiacion solar directa y por efecto de conveccién de aire interior.

Aislamiento Térmico

Continlio por toda la fachada y fijado mecanicamente al soporte, evitando condensaciones y
puentes térmicos.

El tipo de aislamiento recomendado son lanas minerales con reaccién a fuego tipo A1l.
Aislamiento Acustico.

La combinacion de geometria de la Fachada ligera + el uso de tipo de aislamiento térmico como
Lanas minerales permiten mejorar aclsticamente el cerramiento global. En Sistemas de Fachas
ligeras con cadmara de aire estanca, se pueden llegar a obtener mejoras importantes.

Grandes posibilidades de Disefo.

Gracias a su capacidad de poder realizar grandes pafos sin juntas maximo 225 m2 (15 x 15 mts),
podemos incrementar las posibilidades de diseno.

Al no disponer practicamente de juntas horizontales y verticales se pueden obtener efectos de
continuidad, planimetria y armonia en la composicion de los elementos de fachadas.

Pudiendo resolver la piel exterior del edificio de modo practicamente continua.
Dificilmente inflamable.

Sistema Constructivo dificilmente inflamable al disponer la mayoria de sus componentes
reacciones al fuego tipo A1.

Un ejemplo de la aplicacion en obra del Sistema de Fachada Ventilada Continua Coteterm FV,
es que ejecutado en el "Proyecto de adecuacion de la pared medianera para conformar la nueva
fachada de la Placa del 8 de Marc¢”, situada en el Barrio Gético de Barcelona y promovida por el
Institut del Paisatge Urba i la Qualitat de Vida del Ajuntament de Barcelona.
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NOVAPOX SL espai rehabilitacio

Consir e, Consulfing

Solucions tecniques constructives
per la rehabilitacio

Sr. Jordi Tobella.
Director Comercial

A la rehabilitacié podem catalogar les accions en tres grans disciplines de treball:

- Rehabilitacié d’edificis i restauracié d’elements arquitectonics, reforc d’estructures, trac-
tament per infiltracié d'aigua, etc

- Rehabilitacio d’obra civil amb la reparacié i proteccid d’estructures d’acer, formigé o fus-
ta, substitucié de neoprens, reforc d’estructures

- Serveis de manteniment en comunitats, industria i edificis publics

En aquest reportatge expliquem graficament com donar solucions en els apartats esmentats:

Obra Civil

L'agressié ambiental i fisica a que estan sotmeses les infraestructures fan que la conservacié i el manteniment siguin elements clau en la
durabilitat de la estructura.

L'aixecament de taulells per a substitucio de neoprens, la proteccid anticarbonatacio del formigd, el reforc amb fibres de carboni, la substitu-
ci6 de junts de dilatacié etc, son sistemes efectius que es presenten per a la rehabilitacié i manteniment de les infraestructures.
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Edificacio.

La rehabilitacié d'un edifici es pot produir per diferents necessitats, com la modificacidé per canvis d’us mitjancant reforcos, o modificacions
dels seus elements per tal d'adaptar-los a noves exigencies de seguretat. També pot ser necessaria la rehabilitacié per una degradacié del
edifici o per problemes de disseny en la seva construccio.

Els tractaments i/o aplicacions descrits ha d’estar executats sempre per personal amb un alt nivell de formacid i una contrastada experien-
cia professional, que donaran la millor solucié a les necessitats requerides a l'obra.

Serveis.

Finalment, no podem oblidar la importancia d’un bons serveis de manteniment en les diferents arees, com és el cas de la Industria, amb
paviments de resines estatics i antiestatics, | ‘impermeabilitzacié de diposits amb atacs quimics, o be, en l'area del servei public, amb la con-
servacio i manteniment d’edificis i xarxes d’enllumenat, urbanitzacié de carrers, etc

Aquest article ha estat preparat pel departament técnic de NOVAPOX, empresa amb una amplia experiéencia dins el sector de la rehabilitacid,
concretament en el mon de la quimica aplicada a la construccid, utilitzant técniques innovadores i alhora mantenint U'esséncia d’'una empresa
de rehabilitacid tradicional.
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Albert Grau i Terés
Gerente

Fundacién La Casa que Ahorra
www.lacasaqueahorra.org

Reducir la demanda energética

Usar recursos energéticos
sostenibles

(3)

Usar eficientemente los
combustibles fasiles

22 - Constructors - Novembre

Utiliza la energia
. de forma
inteligente

Si a fecha de hoy alguien me preguntase ;qué es una “casa que
ahorra”?, creo que responderia: “Es una vivienda mds confortable,
térmica y acusticamente. Es una vivienda construida con materiales
mas seguros frente al fuego. Una casa que, a medio plazo, resulta
mas rentable... y por la cual no he pagado mas dinero para acceder
aella”. No es el consumo energético en la vivienda lo prioritario
para definir el ahorro, son otros factores mas asociados a
CONFORT y SEGURIDAD.

Con el tiempo se han ido acunando conceptos como EFICIENCIA ENER-
GETICA, que han servido para irnos introduciendo a todos (profesionales
y/o particulares) en un problema que va mucho mas alld del coste de
la energia que derrochamos por ser ineficientes, o de si podemos per-
mitirnos pagar esta energia mal utilizada. El verdadero problema radica
en aspectos mas sociales, SOSTENIBILIDAD y POBREZA ENERGETICA.
Pero estos aspectos merecen un articulo aparte.

Pero como promotores, constructores o compradores/usuarios de
edificios, ;podemos hacer algo?

Si,y mucho. En breve (2020) los nuevos edificios que se construyan debe-
ran ser de energia casi nula (NZEB). Aunque estan por definir, ya sabe-
mos que seran edificios con un alto nivel de eficiencia energética y gran
parte de la energia que necesiten serd de origen renovable y produccion
“cercana”. Entonces, si en 4 afos nos van a obligar a promover, construir
y vender asi todos los edificios, ; por qué no nos avanzamos y los pone-
mos ya en el mercado? ; Por qué no pedimos a los proyectistas que pien-
sen ya en estos edificios? ;Por qué como compradores/usuarios no los
pedimos? Hay profesionales y tecnologia mas que suficiente para ello,
y probada y consolidada... y no nos dejemos enganar, el sobrecoste es
despreciable. Es cuestion de voluntad, de convencimiento... y de visién
de negocio y ser el primero en llegar.

Retomemos el concepto de EFICIENCIA ENERGETICA, y apliquémoslo
a una vivienda y a su equipamiento. ;Quién compraria a dia de hoy
un combi que no fuese A++? Nadie. Ninguna cadena de electrodo-
mésticos comercializa equipos de clase B o inferior. Pero seguimos
comprando nuestras casas porqué estan bien situadas o son bonitas,
espaciosas, etc... pero no sabemos si son confortables o cuanto nos
costara la energia para lograr ese confort. Y entre los promotores/
comercializadores no ha arraigado el uso de las etiquetas energé-
ticas como argumento de ventas ante sus potenciales compradores.
Esa etiqueta es el acceso a la informacion que necesita el comprador.
Pongdmonos a ello.

Pero ;qué es la EFICIENCIA ENERGETICA? No existe una definicion
standard, pero hay un consenso en aceptar que se trata de usar la ener-
gia de forma inteligente. Una mezcla entre reducir las necesidades de los
edificios, alimentarse de recursos no finitos (renovables) y usar equipos
“convencionales” pero con rendimientos adecuados. Ese mix, es la clave
en el sector construccién y en cualquier edificio [(nuevo o viejo).

Como se puede ver en el grafico, lo mas importante es la parte de arri-
ba. Si construimos un edificio que no necesita “quemar” energia para



(A que se destina la energia?

iQué cree la gente?

llegar a las condiciones de confort, podriamos llegar a una paradoja:
no haria falta instalar equipos para climatizar, y por tanto, tendriamos
viviendas mas baratas de coste de construccion, ;no? No es del todo
asi, pero hacia ahi se encamina el nuevo paradigma constructivo: la
calidad térmica de la envolvente marcara la necesidad de equipos de
apoyo y su tamaio.

Esto me da pie a hablar de la gran oportunidad perdida del sector en
un momento en que parece claro que la necesidad de vivienda nueva
ha disminuido y no remontara facilmente: la REHABILITACION ENER-
GETICA. Todos hemos oido hablar de “hay en Espafia 25 millones de
viviendas de las que mas del 70% tienen una calificacién energética
inferior a E...”. Son datos reales, pero se sigue en cifras de rehabilita-
cién irrisorias si nos atenemos a los nimeros de visados, 20.000/afo.

En Espafa (a instancias de las exigencias de Europa) se elaboré en
2014 la “Estrategia a Largo Plazo para La Rehabilitacién Energética del
sector de la edificacién”. Se trata de un documento ambicioso que puso
sobre la mesa -entre otros- dos puntos cruciales:

a. la 12 accion a acometer en cualquier rehabilitacion ener-
gética de un edificio debe ser siempre actuar sobre la en-
volvente;

b.  hemos de llegar a un ritmo anual superior a 200.000 vivien-
das rehabilitadas energéticamente, o no se llegara a los ob-
jetivos de reduccién de emisiones necesarios.

Tras leer lo anterior, ;todavia seguimos de brazos cruzados?

De una manera u otra, la Administracién Publica articulard medidas
para que la rehabilitaciéon energética pase a ser un motor econémico
de este pais durante muchos afos, es un compromiso de pais. Pre-
parémonos para ello y venzamos esos temores que actualmente nos
frenan, y seamos ingeniosos e intentemos romper esas barreras que
nos hemos auto-impuesto a base de repetirnoslas. Veamos algunas de
esas barreras:

B ;La inversidn en aislamiento de una fachada tiene un retorno
de mas de 15 afios?

Un sistema SATE comparado con una reparacion a fondo con
monocapa no implica mas de un 30% de sobrecoste. Con sélo
esta actuacidn, se pueden reducir consumos en cifras que pue-
den llegar al 50%, y el sobrecoste se puede amortizar en me-
nos de 5 anos.

B Si se cambia la caldera a una mas eficiente, con el ahorro la

Realidad

pago rapido (7-10 afios) y luego sigo ahorrando...

Es parcialmente cierto. El ahorro existe, pero la vida util de estos
equipos dificilmente supera los 12-15 afhos y nunca con rendi-
mientos como los iniciales, con lo que a los 12 afos caldera nueva.
Lo ideal es reducir la necesidad de energia aislando correctamen-
te, y adaptar la produccién de energia a las nuevas necesidades,
usando a ser posible renovables. Actuaciones combinadas e inte-
grales, permiten reducciones del 80% del coste energético.

¢A qué destinamos la energia en la vivienda?

La creencia popular nos hace pensar que los electrodomésticos
son sumideros de energia. Hoy dia, esto ya no es asi. La regla-
mentacion y el etiquetado, han marginado a los ineficientes. La
realidad es que mas del 50% de nuestra factura energética se nos
va en buscar las temperaturas de confort en la vivienda, y 1/3 de
ella se nos va en nuestro vehiculo. Hagamos nuestra vivienda efi-
ciente, ahorraremos dinero y tendremos calidad de vida.

Il He pasado pasado la inspeccién del edificio y tenemos que
montar andamios para reparar grietas, desconchones y algu-
nos balcones... un dineral!!!

Es el mejor momento para acometer una rehabilitacion energé-
tica de la envolvente. El propietario tendra unos gastos fijos que
acometer y el hecho de aislar sélo significara un sobrecoste del
30% como ya hemos dicho. En caso contrario, en al menos 30 afnos
no volveran a tocar su edificio. Es decir, se han hipotecado con un
derroche energético por 30 anos.... y la empresa de rehabilitacion
ha perdido un potencial cliente por ese periodo

Il ;Qué obtengo si invierto en una Rehabilitacién Energética de
mi envolvente?

De entrada menor coste energético, confort y calidad de vida,
pero hay estudios de mercado que dicen que una vivienda que
mejora 2 letras su etiqueta se revaloriza alrededor del 17% sobre
otra que no lo ha hecho. En el hipotético caso de una vivienda plu-
rifamilar de 80 m2 en BCN, una inversion de alrededor de 8.000 €
generaria una plusvalia de 51.000€.

Como conclusidn final, el sector de la EFICIENCIA ENERGETICA en
la construccién es un nicho de oportunidades. Tanto en obra nueva
con las viviendas de consumo nulo obligatorias en 4 ainos, como en la
rehabilitacion del inmerso parque de edificios mal aislados que nos
empobrecen por tener que climatizarlos, o nos enferman si no dispo-
nemos de dinero para hacerlo. ;A qué esperamos?.
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La fusta es tendencia

a Barcelona

Tot i U'escas Us que donem a la fusta com a material constructiu a casa nos-
tra, el cert és que en els darrers mesos s'han desenvolupat un grapat de
projectes innovadors que integren la fusta a Barcelona.

En només un any s'ha enllestit un edifici de pi-
sos turistics al Poble-sec, un equipament mu-
nicipal (Can Portabella), una casa unifamiliar
de cinc pisos a Gracia i n’hi ha tres projectes
més en marxa: un edifici de quatre habitatges
a Sants, la cooperativa d’habitatges La Borda
sobre sol municipal de 28 pisos, i 46 pisos so-
cials construits al recinte industrial de l'antiga
Fabra i Coats, al districte de Sant Andreu.

Des del Gremi vam tenir loportunitat de re-
alitzar visites guiades a l'habitatge plurifa-
miliar del carrer Melcior de Palau i a la casa
unifamiliar de Gracia, Uedifici més alt de fusta
de Barcelona. En totes dues visites varem com-

provar laposta d’aquestes innovadores cons-
truccions per Ueficiéncia energética, la soste-
nibilitat i la salubritat dels seus habitants.

En general, aquesta generacid d'habitatges de
fusta que estan arribant a Barcelona son fruit
d'una voluntat d’optimitzar el model cons-
tructiu, utilitzant-se la fusta i els diferents
sistemes d’eficiéncia energeética per arribar a
unes millors prestacions en aillament i con-
fort. De fet, quan parlem de fusta a Barcelona
hi parlem d’habitatges d'avantguarda, amb [
utilitzacié de técniques i sistemes que supo-
sen una revolucid enfront del model del totxo
hegemonic a Catalunya i a Espanya, alie a s



de la fusta en habitatges com és habitual als
Estats Units o als paisos nordics.

En la construccié d'habitatges d'edificis en
fusta també trobem avantatges notables.
Aquestes edificacions, que normalment com-
binen la fusta amb el formigo dels fona-
ments de 'edifici, son més rapids i menys cos-
tosos energéticament de construir, tot i que el
conjunt d’innovacions que incorporen acostu-
men a encarir les construccions de formigé.

En tot cas, linteres suscitat pels projectes en-
gegats a la ciutat aixi com el reconeixement
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del sector envers valors com la sostenibi-
litat, la salubritat, la bioconstruccié o Uefi-
ciencia energetica, fa pales que ens trobem
davant d'una tendéncia que previsiblement
anira en augment. Igualment, des de fa de-
cades que s'apliquen técniques que perme-
ten evitar els problemes que sempre han ca-
racteritzat als edificis en fusta, amb l'Us de
tecniques que permeten protegir la fusta de
les adversitats climatiques aixi com allar-
gar la seva durabilitat natural, augmentant
també la seva mobilitat i manipulacid per
esdevenir un material optim per a tot tipus
de circumstancies.
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A Uany 2009 es va
alliberar el sector de
Uenergia. Aixo vol dir

que des d’aleshores som
Wiures per escollir la
comercialitzadora més
competitiva.

En aquest nou panorama ha sorgit un mer-
cat de petites comercialitzadores d'elec-
tricitat que permeten estalviar costos a les
empreses mitjancant tarifes ajustades i per-
sonalitzades, amb un servei d'assessora-
ment que permet a les empreses optimitzar
la seva despesa eléctrica.

Aixi mateix, al canviar de comercialitzadora
es segueix mantenint la distribuidora, la qual
cosa fa que el servei eléctric no es vegi afectat
de cap de les maneres, ja que la distribuido-
ra només és l'empresa que gestiona l'energia
des de la distribucié fins al punt de subminis-
trament. Distribuidores sén les grans empre-
ses del mercat energetic: Iberdrola, Endesa,
Gas Natural, Hidrocantabrico i E-ON.

Per contra, la comercialitzadora és qui ven
l'energia al client, i amb les quals des de
2009 som Lliures per escollir els preus més
competitius i estalviar una suma signifi-
cativa en la tarifa de la llum. Son les petites
comercialitzadores eléctriques les que ofe-
reixen tarifes més ajustades i personalitzades.

En aquest sentit, gracies a l'acord de
la comercialitzadora Universal Energia
amb el Gremi, us podem facilitar, sense
cap compromis, un informe detallat de
l'estalvi en costos que podeu obtindre en
la propera factura de la llum. El tramit
és ben senzill: només cal que ens envieu
copia de l'ultima factura i en un termini
d’entre 10-15 dies us enviem linforme
perqué valoreu i actueu com millor us
convingui.

A Universal Energia tenen el compromis
d’optimitzar el consum i reduir la despesa
dels seus clients, pagant un preu just, as-
sessorant i informant amb detall i sense cap
tipus de permaneéncies. El canvi de la com-
panyia no produeix cap tall de subministra-
ment ni cap penalitzacié economica, ja que
es tracta d’'un tramit administratiu i no su-
posa cap mena de cost pel client.

Sivoleu més informacié al respecte, podeu
posar-vos en contacte amb el gremi a
infodgremi-obres.org
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